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    + de 2 500 rendez-vous 
d’aff aires formels et 
informels, 

     Un cadre convivial, dans 
le cadre du Festi val Les 
Oreilles en Pointe.

Le rendez-vous
incontournable de la MÉCANIQUE

en AUVERGNE / RHÔNE-ALPES
MÉCANIQUE

JEUDI 17 NOVEMBRE 2016
À PARTIR DE 14H

LA FORGE,
LE CHAMBON-FEUGEROLLES
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Vous allez parti ciper cett e année au 8e Business Meeti ng organisé par MECALOIRE 
et je vous remercie de votre confi ance. Le Business Meeti ng est l’un des événements-phares de 
notre associati on, et sans aucun doute le plus plébiscité, puisqu’il a recueilli lors de l’enquête de 
sati sfacti on l’an dernier un taux de sati sfacti on de … 100% ! 
Nous ne pourrons donc pas faire mieux stati sti quement, mais néanmoins nous conti nuons 
à innover. A travers, d’une part, ce nouveau lieu d’accueil, La Forge, et le partenariat avec le 
Festi val les Oreilles en Pointe, qui crée un pont entre culture et industrie, source d’ouverture et 
de richesse. A travers une nouvelle plateforme web d’autre part, qui nous a permis de gérer les 
inscripti ons et l’organisati on des rendez-vous grâce au numérique.

Mais le Business Meeti ng annuel est aussi l’événement qui représente la clé de voûte de 
MECALOIRE : développer le business ensemble. C’est notre DAS "s’allier", celui qui vise à 
parti ciper à la croissance de nos entreprises et de leur chiff re d’aff aires, c’est celui qui nous 
préoccupe tous. 
A l’heure où l’on parle de l’industrie du futur, de l’usine du futur, parlons aussi du réseau du 
futur.
Ce réseau du futur, nous sommes en train de l’inventer ensemble. Dans cett e année de 
transiti on en terme de fi nancements, vous avez pu exprimer vos att entes lors des Olympiades 
et de l’Assemblée Générale de juin dernier, et tout le Conseil d’Administrati on est à l’œuvre en 
ce moment pour construire le «Nouveau MECALOIRE», avec, au cœur, Réseautage et Business, 
tout en conservant la convivialité et l’ouverture qui font l’âme de MECALOIRE.

Bon Business Meeti ng à tous !

Géraldine AUBRY, Présidente de MECALOIRE

Le mot de la Présidente



www.mecaloire.fr

B U S I N E S S  M E E T I N G
J e u d i  1 7  n o v e m b r e  2 0 1 6 

S O M M A I R E

1      MOT D’INTRODUCTION ET PROGRAMME DE LA JOURNÉE

2     LES 7 CONSEILS - CLÉS 

3     CATALOGUE : MODE D’EMPLOI 

4     LISTE DES PARTICIPANTS 

5     LES FICHES 



www.mecaloire.fr

Bienvenue au 8e Business Meeti ng de MECALOIRE !
Un GRAND MERCI à vous pour votre presence à cet événement, qui vous permett ra de rencontrer 
vos futurs partenaires, qu’ils soient clients, fournisseurs ou co-traitants.

Ce classeur, catalogue des parti cipants, est votre outi l, pendant et après le Business Meeti ng.

Nous avons, encore une fois, associé Business et Convivialité, avec une nouveauté : un partenariat 
Culture, dans le cadre du Festi val Les Oreilles en Pointe, que, nous espérons, vous apprécierez.

Nous vous souhaitons une belle journée et une belle soirée, n’hésitez pas à nous remett re le 
questi onnaire de sati sfacti on en partant !

Mécaloirement vôtre, 
L’équipe 2016

     14:00 - 14:30 | ACCUEIL DES PARTICIPANTS

     14:30 - 15:00 | MOT D’ACCUEIL ET RAPPEL DES CONSIGNES - DÉCOUVERTE DES JINGLES

     15:00 - 17:00 | BUSINESS MEETING -  8 RENDEZ-VOUS MAX DE 15 MINUTES PAR 
PARTICIPANT

     17:00 - 17:30 | PAUSE

     17:30 - 18:30 | CONFÉRENCE  « AUVERGNE RHÔNE-ALPES : USINE DU FUTUR, BUSINESS 
DU FUTUR »

     18:30 - 19:00 | MOTS DE CONCLUSION

     19:00 - 20:00 | BUFFET DINATOIRE, SET MUSICAL ET NETWORKING INFORMEL

     20:30 | DÉBUT DU CONCERT OFFERT AUX PARTICIPANTS DU BUSINESS MEETING

| MOT D’ACCUEIL ET RAPPEL DES CONSIGNES - DÉCOUVERTE DES JINGLES| MOT D’ACCUEIL ET RAPPEL DES CONSIGNES - DÉCOUVERTE DES JINGLES

PROGRAMME



7 CONSEILS-CLÉS

Le Business Meeti ng

A V A N T  U N  B U S I N E S S  M E E T I N G

1     Soignez votre présentati on afi n de laisser une trace forte : 
Pour faire bonne impression, tout se joue dans les 10 premières secondes. Préparez donc 
votre entrée.
Sachez résumer votre acti vité en 5 minutes (chaque rendez-vous durant 12 à 15 minutes).

2     Préparez vos outi ls de présentati on et votre parti cipati on : 
Apportez vos plaquett es, cartes de visite, pièces… en nombre suffi  sant puisque vous 
rencontrerez 8 contacts diff érents. 

3     Sachez uti liser les moments conviviaux tels que les pauses et buff et pour présenter 
rapidement votre entreprise et vos savoir-faire, dans le but de détecter des opportunités 
en dehors des RDV programmés.

P E N D A N T  U N  B U S I N E S S  M E E T I N G

4     Prati quez l’écoute acti ve et prenez des notes :
Notez les mots ou les noti ons qui vous alertent et qui vous donnent envie d’en savoir 
plus. Notez aussi les sujets à parti r desquels vous pouvez créer des liens et d’éventuelles 
collaborati ons. 

5     Évaluez immédiatement quelles informati ons perti nentes vous pouvez donner, 
ou quelles connexions vous pouvez faire, lors de chaque contact : un site web uti le, une 
personne à rencontrer, un service d’une entreprise pour gagner du temps... 

A P R È S  U N  B U S I N E S S  M E E T I N G 

6     Ne visez pas le retour immédiat sous peine de passer pour un opportuniste : soyez 
généreux sans objecti f à court terme. Toutes les occasions de contact peuvent un jour porter 
leurs fruits. Et si ce qui vous est proposé ne vous intéresse pas immédiatement, pensez à un 
membre de Mécaloire qui pourrait y trouver un intérêt. Vous ferez 2 heureux qui sauront 
penser à vous en temps uti le. 

7     Intégrez vos nouveaux correspondants dans vos diff érentes listes de diff usion 
si les thèmes les intéressent. Cela permet ainsi d’initi er un contact sans surcroît d’acti vité 
pour vous. 

www.mecaloire.fr
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Vous venez de vous faire remett re ce classeur, dans lequel vous retrouverez les 
fi ches de tous les parti cipants à ce Business Meeti ng.

Chaque fi che se décompose de la manière suivante :

Vous venez de vous faire remett re ce classeur, dans lequel vous retrouverez les Vous venez de vous faire remett re ce classeur, dans lequel vous retrouverez les 

Catalogue : Mode d’emploi
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Moyenne série (51 à 500)
Petite série (10 à 50)
Prototype ou unitaire,  10 pièces
Grande série (501 à 5000)

Ingénierie

Dixième

Coordonnées
+33 (0)6 14 04 46 24
arnold.grazian@gmail.com

COMPOSITES
ACIERS
THERMOPLASTIQUES
PLASTIQUES

Savoir-faire principal
Ingénierie
Chaudronnerie
Ensembles (ou sous-ensemble) plastiques
Calculs
Bureau études
CAO
Matériaux composites
 
Savoir-faire secondaire
Injection thermoplastiques
Construction Mécanique
Matière plastique
Découpe jet d'eau
Chaudronnerie fine
Additive (Conception, fabrication, ...)
Découpage laser
Chaudronnerie plastique
Centre d'usinage

Non précisé

Adresse
AG CAD
METROTECH, Bâtiment 6
42650 SAINT JEAN BONNEFONDS

Bureau d'Etudes et de réalisation d'equipement

Informations
CA : 60 kEuro
Effectif : 1.5 pers.

Domaine d'activité : ETUDES
 
Marché : MENAGES
TERTIAIRES
INDUSTRIES (AUTRES)
INDUSTRIE MECANIQUE

www.ag-cad.frCoordonnées de 
l’entreprise et 
Informati ons

Zone libre pour vos 
notes personnelles

Méti er et 
Savoir-faire

Certi fi cati ons et 
Spécifi cités



ABACO
ADAMAX FRANCE
AG CAD
ALLIANCE LED
AMVMECA
ANDRE LAURENT
APMEI SERVICES
APRRES INDUSTRIES
ARI ELEC
ARPEGE INDUSTRIE
ATMO
BARNIER
BESACIER
BLUE ENG FRANCE
BODYCOTE
BONNAIRE ELECTRICITE
BONNAVION SECURE SYSTEM
BOUDON RECTIFICATION
CEPM INDUSTRIE
CFL- CHAUDRONNERIE FINE DE LA LOIRE
CHAMBON SAS
CHROMAGE INDUSTRIEL DU CENTRE
CMS
COMEFOR
CONCEPT NUM
CORBEL JANNIN INDUSTRIES
CTMB
DUBOUCHET
DYNAMIC EROSION
EBG COMPOSITE
EDRATEC SOLUTIONS
EIFFEL INDUSTRIE
ESA
EUROTABTECHNOLOGIES
EVAFLO AML
GAMWAY
GRAVURE INDUSTRIELLE DU PILAT
GROUPE ITI
HARREGUILLIER
HP2S
HYDEMA
ISSARTEL

Partenaires
de MÉCALOIRE /

Partenaires
de l’évenement /

ILS NOUS
SOUTIENNENT,

ITAFRAN
JTF
LANCEVERTE DECAPAGE
LOCALMANUFACTURE
MARREL ET PELIN
MASSARD SAS
MATRA
MDLMECA
MECACONCEPT
MECANO SOUDRE DE AIN
MECAVI SARL
MERVELET PRECISION
MICHALON
MICHELIN
MIG AUTOMATION
NOVARESSORT
NOWAK
OREMASTRE
OUTILLAGEMECANIQUE GENERALE
PCVISION
PCI SCEMM
PMR
PRAXAIR SURFACETECHNOLOGIES
PRECISION STEPHANOISE INDUSTRIE
PRO-DIS
PROCESSELEC
RABUMECA
RCCM
RD BRUN
RMOD
ROANNE FONDERIE
RODAGE BARRET
SAG FRANCE SAS
SAS CLEMECA
SOLUMEC
TCMS
TECHNETICS
TOLERIE XL PLASSE
TRESSAGE DUDORLAY
XL LASER
ZF PWKMECACENTRE
ZODIAC AEROTECHNICS : FUEL & INERTING S


