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BUSINESS MEETING

LA FORGE,

LE CHAMBON-FEUGEROLLES

incontourmbis do1s MECANIQUE
en AUVERGNE / RHONE-ALPES

m +de 2 500 rendez-vous ™ Un cadre convivial, dans
d’affaires formels et le cadre du Festival Les
informels, Oreilles en Pointe.




Le mot de la Présidente

Vous allez participer cette année au 8¢ Business Meeting organisé par MECALOIRE
et je vous remercie de votre confiance. Le Business Meeting est 'un des événements-phares de
notre association, et sans aucun doute le plus plébiscité, puisqu’il a recueilli lors de 'enquéte de
satisfaction I'an dernier un taux de satisfaction de ... 100% !

Nous ne pourrons donc pas faire mieux statistiguement, mais néanmoins nous continuons
a innover. A travers, d’une part, ce nouveau lieu d’accueil, La Forge, et le partenariat avec le
Festival les Oreilles en Pointe, qui crée un pont entre culture et industrie, source d’ouverture et
de richesse. A travers une nouvelle plateforme web d’autre part, qui nous a permis de gérer les
inscriptions et 'organisation des rendez-vous grace au numérique.

Mais le Business Meeting annuel est aussi I'événement qui représente la clé de volte de
MECALOIRE : développer le business ensemble. C’est notre DAS "s’allier", celui qui vise a
participer a la croissance de nos entreprises et de leur chiffre d’affaires, c’est celui qui nous
préoccupe tous.

A I’heure ou l'on parle de l'industrie du futur, de l'usine du futur, parlons aussi du réseau du
futur.

Ce réseau du futur, nous sommes en train de l'inventer ensemble. Dans cette année de
transition en terme de financements, vous avez pu exprimer vos attentes lors des Olympiades
et de 'Assemblée Générale de juin dernier, et tout le Conseil d’Administration est a I'ceuvre en
ce moment pour construire le «Nouveau MECALOIRE», avec, au cceur, Réseautage et Business,
tout en conservant la convivialité et I'ouverture qui font 'ame de MECALOIRE.

Bon Business Meeting a tous !

Géraldine AUBRY, Présidente de MECALOIRE
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Bienvenue au 8¢ Business Meeting de MECALOIRE !

Un GRAND MERCI a vous pour votre presence a cet événement, qui vous permettra de rencontrer
vos futurs partenaires, qu’ils soient clients, fournisseurs ou co-traitants.

Ce classeur, catalogue des participants, est votre outil, pendant et apres le Business Meeting.

Nous avons, encore une fois, associé Business et Convivialité, avec une nouveauté : un partenariat
Culture, dans le cadre du Festival Les Oreilles en Pointe, que, nous espérons, vous apprécierez.

Nous vous souhaitons une belle journée et une belle soirée, n’hésitez pas a nous remettre le
qguestionnaire de satisfaction en partant !

Mécaloirement votre,
L'équipe 2016

PROGRAMME

14:00 - 14:30 | ACCUEIL DES PARTICIPANTS
14:30 - 15:00 | MOT D’ACCUEIL ET RAPPEL DES CONSIGNES - DECOUVERTE DES JINGLES

15:00 - 17:00 | BUSINESS MEETING - 8 RENDEZ-VOUS MAX DE 15 MINUTES PAR
PARTICIPANT

17:00 - 17:30 | PAUSE

17:30 - 18:30 | CONFERENCE « AUVERGNE RHONE-ALPES : USINE DU FUTUR, BUSINESS
DU FUTUR »

18:30 - 19:00 | MOTS DE CONCLUSION

19:00 - 20:00 | BUFFET DINATOIRE, SET MUSICAL ET NETWORKING INFORMEL

20:30 | DEBUT DU CONCERT OFFERT AUX PARTICIPANTS DU BUSINESS MEETING
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Le Business Meeting

AVANT UN BUSINESS MEETING

1m Soignez votre présentation afin de laisser une trace forte :
Pour faire bonne impression, tout se joue dans les 10 premiéeres secondes. Préparez donc
votre entrée.
Sachez résumer votre activité en 5 minutes (chaque rendez-vous durant 12 a 15 minutes).

2m Préparez vos outils de présentation et votre participation :
Apportez vos plaquettes, cartes de visite, pieces... en nombre suffisant puisque vous
rencontrerez 8 contacts différents.

3m Sachez utiliser les moments conviviaux tels que les pauses et buffet pour présenter
rapidement votre entreprise et vos savoir-faire, dans le but de détecter des opportunités
en dehors des RDV programmeés.

PENDANT UN BUSINESS MEETING

4m Pratiquez I’écoute active et prenez des notes :
Notez les mots ou les notions qui vous alertent et qui vous donnent envie d’en savoir
plus. Notez aussi les sujets a partir desquels vous pouvez créer des liens et d’éventuelles
collaborations.

5m Evaluez immédiatement quelles informations pertinentes vous pouvez donner,
ou quelles connexions vous pouvez faire, lors de chaque contact : un site web utile, une
personne a rencontrer, un service d’'une entreprise pour gagner du temps...

APRES UN BUSINESS MEETING

6m Ne visez pas le retour immeédiat sous peine de passer pour un opportuniste : soyez
généreux sans objectif a court terme. Toutes les occasions de contact peuvent un jour porter
leurs fruits. Et si ce qui vous est proposé ne vous intéresse pas immédiatement, pensez a un
membre de Mécaloire qui pourrait y trouver un intérét. Vous ferez 2 heureux qui sauront
penser a vous en temps utile.

7m Intégrez vos nouveaux correspondants dans vos différentes listes de diffusion
si les themes les intéressent. Cela permet ainsi d’initier un contact sans surcroit d’activité
pour vous.
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Catalogue : Mode d’emploi

Chaque fiche se décompose de la maniere suivante :




ABACO

ADAMAX FRANCE

AG CAD

ALLIANCE LED

AMV MECA

ANDRE LAURENT

APMEI SERVICES

APRRES INDUSTRIES

ARI ELEC

ARPEGE INDUSTRIE

ATMO

BARNIER

BESACIER

BLUE ENG FRANCE
BODYCOTE

BONNAIRE ELECTRICITE
BONNAVION SECURE SYSTEM
BOUDON RECTIFICATION
CEPM INDUSTRIE

CFL- CHAUDRONNERIE FINE DE LA LOIRE
CHAMBON SAS

CHROMAGE INDUSTRIEL DU CENTRE
cms

COMEFOR

CONCEPT NUM

CORBEL JANNIN INDUSTRIES
CTMB

DUBOUCHET

DYNAMIC EROSION

EBG COMPOSITE

EDRATEC SOLUTIONS

EIFFEL INDUSTRIE

ESA

EUROTAB TECHNOLOGIES
EVAFLO AML

GAMWAY

GRAVURE INDUSTRIELLE DU PILAT
GROUPEITI

HARREGUILLIER

HP2S

HYDEMA

ISSARTEL

ITAFRAN

JTF

LANCE VERTE DECAPAGE
LOCAL MANUFACTURE
MARREL ET PELIN
MASSARD SAS

MATRA

MDL MECA
MECACONCEPT

MECANO SOUDRE DE AIN
MECAVI SARL

MERVELET PRECISION
MICHALON

MICHELIN

MIG AUTOMATION
NOVARESSORT

NOWAK

OREM ASTRE

OUTILLAGE MECANIQUE GENERALE
PCVISION

PCI SCEMM

PMR

PRAXAIR SURFACE TECHNOLOGIES
PRECISION STEPHANOISE INDUSTRIE
PRO-DIS

PROCESSELEC
RABUMECA

RCCM

RD BRUN

RMOD

ROANNE FONDERIE
RODAGE BARRET

SAG FRANCE SAS

SAS CLEMECA

SOLUMEC

TCMS

TECHNETICS

TOLERIE XL PLASSE
TRESSAGE DU DORLAY
XL LASER

ZF PWK MECACENTRE
ZODIAC AEROTECHNICS : FUEL & INERTING S
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